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PEDRO ROBERTO GARCIA - Leiloeiro Oficial •FONE: (11) 2086-6070 •www.garcialeiloes.lel.br

LEILÃO DIA 31/10/2013 ÀS 13H00
ESTRADA TRÊS CRUZES Nº 718 - VILA QUEIROZ (SP)
Visitação, Confirmação dos veículos no mesmo dia a partir das 9h00

APROX. 100 LOTES SENDO: 25 0KMS / 60 SINISTRADOS / 15 SUCATAS / 10 FURTOS
USADOS (ENCHENTE / BATIDOS / FURTO / FROTA / SINISTRO / SUCATA)

VEÍCULOS ZERO KM:FIAT: •DOBLO •IDEA •PALIO •SIENA •STILO •STRADA •UNO.
FORD: •ECOSPORT •ESCORT •FIESTA •FOCUS •KA. GM: •ASTRA
•CAPTIVA •CELTA •COBALT •CORSA •MONTANA •VECTRA.
IMPORTADOS: •CHERY CIELO •CHERY TIGGO .•FIT LXL 1.4 •LOGAN
1.6 •MB C280 •NOVA CRV EXL AT •PICASSO GLX 1.6 •SANDERO 1.0
•SPORTAGE EX 2.0. VW: •FOX •GOL •GOLF •PARATI •SAVEIRO •VOYAGE.

FORD: (3) KA 1.0 2P.
VW: FOX TREND 1.0 E 1.6 GOL G6 1.0 E 1.6 KOMBI

PS 1.4 SAVEIRO G5 E G6 1.6 VOYAGE G6 1.6

•RSA-ROYAL •YASUDA 
•GENERALI •MARITIMA

Local: Visitação: R. Manoel Monteiro de Araújo, 505 S.Paulo-SP.  No dia e no local do leilão às 08h30.
NESTA TERÇA-FEIRA, 29/10/13 ÀS 11H00.

± 130 VEÍCULOS: FINANCIAMENTO, FURTO, ENCHENTE, BATIDOS, SINISTRADOS E SUCATAS.
LEILÃO DE VEÍCULOS

Organização de Leilões www.centraldeleiloes.com.br
WWW.CENTRALDELEILOES.COM.BR | TEL. 11 3651 8800

CLAUDIO COHN
LEILOEIRO OFICIAL

JUCESP 373

FINANCIAMENTO | FURTO | ENCHENTE | BATIDOS | SINISTRADOS | SUCATAS

CONDIÇÕES: 15% DE SINAL, (PARA OS LEILÕES DA MAPFRE SEGUROS CONSIDERAR O VALOR DE 25% PARA O SINAL), NO ATO EM CHEQUE CAUÇÃO A SER SUBSTITUÍDO NO PRAZO DE 24H A CONTAR DO ENCERRAMENTO DO LEILÃO, POR CHEQUE ADM INTEGRAL ACRESCIDO DE 5% DA COMISSÃO DO LEILOEIRO E MAIS VALORES REFERENTES 
ÀS DESPESAS SOBRE DEPÓSITO DE BENS COBRADOS POR VEÍCULO. OS BENS SERÃO VENDIDOS NO ESTADO EM QUE SE ENCONTRAM E SEM GARANTIA. DÉBITOS DE IPVA, MULTAS DE TRÂNSITO OU DE AVERBAÇÃO QUE POR VENTURA RECAIAM SOBRE O BEM, FICARÃO A CARGO DO ARREMATANTE, CORRENDO TAMBÉM POR SUA CONTA E 
RISCO A RETIRADA DOS BENS. NO ATO DA ARREMATAÇÃO O ARREMATANTE OBRIGA-SE A  ACATAR, DE FORMA DEFINITIVA E IRRECORRÍVEL, AS NORMAS E DEMAIS CONDIÇÕES DE AQUISIÇÃO ESTABELECIDAS NO CATÁLOGO DISTRIBUÍDO NO LEILÃO. CLAUDIO COHN - LEILOEIRO OFICIAL - JUCESP 373. IMAGENS MERAMENTE ILUSTRATIVAS. 
RUA HENRY FORD, 965 OSASCO-SP  TEL.: (11) 3651.8800  FAX: (11) 3681.0366. (CATÁLOGO, LOCAL DE VISITAÇÃO, DESCRIÇÃO COMPLETA  E FOTOS NO SITE) 

NESTA SEXTA-FEIRA,
01/11/13 ÀS 11H00.

LEILÃO DE VEÍCULOS
Local:  Visitação: Rua Henry Ford, 965 Osasco-SP. No dia do leilão às 09h00.

± 500 VEÍCULOS/CAMINHÕES: FURTO, ENCHENTE, COLISÃO, AVARIADOS, CAMINHÕES E APROX. 100 SUCATAS.

DESTAQUES
DO LEILÃO

PARTICIPE DOS NOSSOS LEILÕES ONLINE: CADASTRE-SE EM WWW.CENTRALDELEILOES.COM.BR | LIGUE: 11 3651 8800

www.centraldeleiloes.com.br

LEILÃO ONLINE DE VEÍCULOS
NESTA QUARTA-FEIRA, 30/10/13 ÀS 09H00.

FURTO: SINISTRADOS: 

SUCATAS: 

Zafira 2006. 145 96, 5 206: 2001, 2001, 2005, 2008, 408 2012, 9.150 E 2009, A-4 2004, 2  Astra: 2002, 2  C3: 2005/2006, 2013, C4 2007/2008, Celta 
2002, Cherokee 2002, City 2011, Civic 99, Classic 2009/2010, 3  Clio: 2004, 2006, 2009, 6  Corsa: 95, 2007/2008, 2009, 2009, 2010/2011, 2010/2011, Courier 99, 2 Doblo: 2010/2011, 
2012, 2 Ecosport: 2006, 2007, FH 400 6X2 2008, Fielder 2005, 2  Fiesta: 2011, 2011, Fiorino 2011, 3 Fit: 2005/2006, 2008, 2009, Focus 2008, Fox 2008, 4 Gol: 96, 97, 97/98, 2002, HR 2008, 
J3 2011, Kadett 94, Kangoo 2011, Monza 93, 7 Palio: 96, 98, 98, 2002, 2005, 2007, 2009/2010, Parati 2000, Passat 2010, Picasso 2003, Sandero 2009, Saveiro 2012, Stilo 2007, Strada 
2010, Tucson 2008, 2 Uno: 2005, 2007, Xsara Picasso 2002, 2 Zafira: 2005, 2008. HR 2011, IX-35 2011/2012, Omega 97, Palio 2004/2005, Spin 2012/2013, 2 Uno: 90, 2002.

2004/2005, 99, FROTA: 
SINISTRADOS: 

2 Ducato: 2007/2008, 2007/2008, Stralis 2009, 
Kombi 2006/2007. Ka 2008/2009, Siena 
2008, Montana 2011/2012, Hilux 2010, Palio 2009/2010.

FINANCIAMENTO: 
FURTO/ENCHENTE: 

BATIDOS/SINISTRADOS: 
SUCATAS: 

2 206: 2007/2008, 2007/2008, C3 2003/2004, Celta 2005/2006, Civic 2007, 2 Clio: 2001, 2003/2004, Fiesta 2007/2008, Fox 2005, Gol 2007/2008, Meriva 2011, 4 Palio: 
2002/2003, 2003/2004, 2005/2006, Sandero 2010/2011, Scenic 2000/2001, SpaceFox 2009/2010, Uno 99/2000, 3 Vectra: 2006, 2006/2007, 2007. C3 2009, Pajero 2007/2008, Palio 
2013, Voyage 2010/2011. 120 2007/2008, 307 2008/2009, A-3 2004, Accord 2010, C-250 2010/2011, Celta 2007/2008, Civic 98/99, Ds3 2012/2013, Fit 2009, Gol 2000, Marea 
2003, ONIX 2013, 2 Palio: 2000/2001, 2003/2004, Strada 2009/2010, Tiida 2011/2012, Vectra 2005/2006. C3 2011, CBX 250 Twister 2007/2008, CG 150 Titan 2007, Civic 2007/2008, Fit 
2012/2013, Gol 2002/2003, L-200 2013, Pajero 2007, Palio 2013/2014.

2001/2002, 

PAGAMENTO

O ESPECIALISTA RESPONDE

A Agência USP de Inovação
exibirá tecnologias para tera-
pia fotodinâmica na 2ª Expocie-
tec, nos dias 30 e 31 de outu-
bro. Entre os equipamentos
está o LINCE, que tem a finali-
dade de tratar o câncer de pele.
 A universidade também dará
atendimento  e orientação gra-
tuitos a startups sobre inova-
ção e solução de problemas no
desenvolvimento de produtos.

Notas

O Sebrae-SP incluiu no portfó-
lio do programa de Educação a
Distância (EAD), os cursos de
Redes Sociais e Sustentabilida-
de. O conteúdo é voltado exclu-
sivamente para empresários de
micro e pequenos negócios. Os
dois novos cursos e todas as
opções de EAD do Sebrae-SP
são gratuitos e podem ser aces-
sados pelo www.sebraesp.com.
br/ead. Será emitido certifica-
do a quem concluir o curso.

Sustentabilidade e redes
sociais têm aulas online

USP realiza exposição e
dá orientação a startups

Claudia Azevedo

EXCLUSIVO

EXPOCIETEC

‘Como faço um sistema de medição
para aumentar a competitividade?’

Empreendedor - continuação da capa

Pontualidade de MPEs
é recorde em setembro
A pontualidade de pagamen-
tos das MPEs atingiu 96,4%
em setembro. Segundo a Sera-
sa, trata-se de recorde históri-
co da série. No mês passado, a
cada mil pagamentos realiza-
dos, 964 foram quitados à vis-
ta ou com atraso máximo de
sete dias. As MPEs do comér-
cio tiveram o maior nível de
pontualidade, 96,8%. As indus-
triais registraram 95,7%, e as
de serviços atingiram 95,9%.

O suporte básico de um proces-
so decisório é a informação.
Todo empreendedor precisa
criar um sistema para captar
dados e gerar informações. Me-
dir é fundamental para se de-

terminar um ponto de chega-
da, estabelecer parâmetros,
entender expectativas, deter-
minar e mobilizar recursos,
corrigir rumos, reforçar ações,
alavancar esforços e reconhe-

cer e recompensar resultados.
Antes de criar indicado-

res é preciso compreen-
der bem os proces-
sos de uma empre-
sa, ou seja, os con-
juntos típicos de
suas atividades in-
terligadas que têm
como objetivo a pro-
dução de um serviço
ou de um bem.

Para a construção de um

sistema de indicadores, é preci-
so identificar os proces-

sos básicos da empre-
sa e hierarquizá-los.

Em seguida, identi-
fique os princi-
pais parâmetros
de cada processo,
as causas e efei-

tos nos principais
parâmetros. Por úl-

timo, estabeleça os
indicadores (com suas

fórmulas), que melhor repre-
sentem os seus processos.

Para evitar o excesso de indi-
cadores, deve-se escolher aque-
les que representam vários pro-
cessos e têm o potencial de re-
tratar a empresa como um to-
do, tomando o cuidado de não
concentrar o sistema em ape-
nas indicadores econômicos
financeiros.

Muito se questiona sobre a
capacidade das organizações

de enfrentar os desafios da
competição e sobreviver. Rara-
mente uma organização alcan-
ça sucesso duradouro somente
em função de tecnologias ino-
vadoras, ou produtos revolu-
cionários. A análise de organi-
zações vencedoras aponta para
processos de gestão consisten-
tes e eficazes. Avaliar o desem-
penho, com definição de metas
alinhadas com as estratégias,
se insere nesta competência.

Consultora do Sebrae-SP

Expansão. Após faturar R$ 12 milhões, Luminae investe R$ 700 mil na compra de sede para abrigar equipe de 70 pessoas

Cris Olivette

Apaixonado por física, o enge-
nheiro elétrico André Ferreira
começou a empreender aos 19
anos. “Um colega da faculdade
e eu montamos um cursinho
pré-vestibular na área de exa-
tas, que funcionou durante dois
anos e meio. O negócio só não
teve continuidade porque preci-
sávamos nos dedicar à faculda-
de. Mas ainda hoje, dou aula de
física no Anglo.”

Aos 29 anos, o fundador da
Luminae conta que seu interes-
se pela área de iluminação co-
meçou na faculdade, quando
percebeu que o assunto era pou-
co estudado sob a ótica da enge-
nharia e da eficiência energéti-
ca. “Avaliando a iluminação usa-
do em áreas comerciais, con-
cluí que o setor tinha muito pa-
ra evoluir. Então, passei oito me-
ses fazendo testes em um mini
laboratório luminotécnico,
montado com a ajuda de meu
pai, que é físico.”

Após testar todos os tipos e
marcas de lâmpadas e reatores
existentes no mercado, o em-
presário teve um ideia ‘lumino-
sa’. “Uma lâmpada tubular fluo-
rescente joga luz para todas as
direções. Então, coloquei um es-
pelho na parte superior da lumi-
nária e redirecionei para o am-
biente os raios de luz que se-
riam perdidos no teto. O resul-
tado foi um aproveitamento
muito melhor.”

Para confirmar sua teoria,
Ferreira pesquisou o ganho que

essa medida poderia proporcio-
nar em termos de redução no
número de lâmpadas e de efi-
ciência energética. “Durante os
estudos, achei um alumínio ale-
mão que tem 95% de reflexão,
enquanto os convencionas têm
em torno de 70%.Cheguei a con-
clusão que daria para melhorar
muito a eficiência”, afirma.

Atualmente, as luminárias da
Luminae permitem substituir
quatro lâmpadas por apenas
uma, com o mesmo resultado

de iluminação. Ferreira diz que
a eficiência da lâmpada tam-
bém interfere no resultado, por
isso, usa o modelo T5, que tem a
espessura de um dedo e eficiên-
cia superior às convencionais.

Ferreira diz que ter uma boa
ideia é até fácil, o difícil é conse-
guir entrar no mercado. “Nossa
primeira venda ocorreu em
2009, para uma rede de super-
mercados da zona sul de São
Paulo. Em seguida, esse cliente
indicou a Luminae para outros

do mesmo segmento.”
Ele conta que após vencer

uma concorrência do Pão de
Açúcar, em 2010, a Luminae
tem feito a iluminação de prati-
camente todas as lojas do gru-
po. “Em dois anos e meio, já fize-
mos cerca de 150 lojas”, afirma.

Empregando 70 pessoas, a
empresa fechou 2012 faturando
R$ 12 milhões. “Em 2013, inves-
timos R$ 700 mil para adquirir
uma fábrica própria e reduzir os
custos. Agora, nosso preço será

mais competitivo.”
Para quem quer empreender,

Ferreira diz que não adianta en-
trar no mercado para fazer o
que já existe. “Além de ter um
diferencial para oferecer, o em-
presário deve gostar do que faz
e de encarar desafios. Todos po-
dem ter certeza de que será mui-
to mais difícil do que batalhar
um emprego, porque passará
muito tempo sem ter férias ou
horário. Mas se gostar do que
faz, isso não será problema.”

JOSE PATRICIO/ESTADÃO

‘O difícil é conseguir entrar no mercado’
Jovem engenheiro criou sistema de iluminação que reduz a quantidade de lâmpadas e aumenta a eficiência energética

%HermesFileInfo:Co-2:20131027:

2 Oportunidades DOMINGO, 27 DE OUTUBRO DE 2013 O ESTADO DE S. PAULO

 


