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Loteamentos prometem valorizacao

Opcoes para compra de terrenos se expandem pelo interior de SP e atraem quem busca novo estilo de vida e investidores

Débora Ribeiro
ESPECIAL PARA O ESTADO

Comprar um terreno em lotea-
mentos horizontais fora, mas
préximo dos centros urbanos, é
uma opg¢ao para quem procura
um novo estilo de moradia ou
mesmo para o investidor que
tem por objetivo obter retorno
no médio prazo.

Os empreendimentos aliam
atrativosescassosnaregidome-
tropolitana, como seguranga,
areas verdes e opgoes de lazer.
Em expansdo pelo interior de
SdoPaulo,apartirdeumraiode
30 km da capital, instalam-se
em dreas de desenvolvimento
econdmico potencial atraindo
moradoreslocais e osque desis-
tem da metrépole em busca de
melhor qualidade de vida.

Campinas, Jundiai, Sorocaba
e S80José dos Campos tém sido
opalcoparaessesbairrosplane-
jados. “Ha carénciade produtos
horizontais no mercado e cres-
ceoanseiodobrasileiro pela ca-
sacom seguranca, lazer e proxi-
ma da natureza”, avalia o dire-
tor financeiro da Cipasa Urba-
nismo, Pedro Lodovici. A em-
presaatuano mercado de lotea-
mentoshéd22anosetemmaisde
18oprojetos,lancadosouemde-
senvolvimento, em 19 Estados.

Expansdo. “Em Sorocaba, o
metro quadrado de um lote va-
lia R$ 400 dois anos atras, hoje
vale R$ 600”, exemplifica. Lodo-
vicidiz que oritmovaria confor-
mearegido, masdizqueavalori-
zagdo é certa. “Quando as cons-
trugdes comecam, o empreendi-
mento valoriza cada vez mais.”

Segundo o executivo, a em-
presa teve uma expansio geo-
grafica significativa nos ulti-
mos trés anos com langamen-

Aldeia da Serra.
Area onde
empreendimento
sera lancado

tos no interior do Estado. Um
deles é o Bosque do Horto, em
Jundiai,lancado emagostodes-
te ano. “Vendemos tudo no fim
de semana do langamento”,
conta o executivo.

OBosquedo Horto possuilo-
tes de 420 metros quadrados e

@ Alto padrao

50%

E a média de valorizagdo
em dois anos para os lotes
de alto padrao em
loteamentos ao redor de
centros urbanos, de acordo
com a Alphaville

Jodo Pessoq %

estacOes de bicicleta para facili-
taramobilidade sem carroden-
tro do loteamento.

“A estratégia ¢ atrair o com-
prador que quer construir sua
primeira moradia jd buscando
um novo estilo de vida”, diz.
“Mas nossos empreendimen-
tos também tém muito apelo
também para o investidor.”

No sentido das Rodovias Du-
tra e Carvalho Pinto, a Cipasa
veé possibilidades paranovoslo-
teamentos urbanizados, a
exemplo do Arud, em Mogi das
Cruzes, o primeiro da empresa,
lancado hd 20 anos.

A Alphaville investiu R§ 470
milhdes no interior paulista no
ultimo triénio. A empresa, ha

40 anos no mercado, possui
trésloteamentos dealto padréo
naregido de Sorocaba,onde pla-
neja mais um, e dois consolida-
dosaoredor de Campinas, com
mais dois em planejamento na-
quela regido, informa o diretor
comercial e de novos negocios
da Alphaville, Fabio Valle. A
companhia tem 9o empreendi-
mentoslancados em 21 Estados
e no Distrito Federal.

Em S#o José dos Campos, a
empresaprojetadoisloteamen-
tos e tem empreendimentos
emcidades maisdistantesdaca-
pital, como Bauru, Piracicaba e
Ribeirdo Preto.

A construgio da casa em lo-
teamentos e a compra do lote

DIVUCGAGAO

pode sair mais barato de 40% a
50% emrelagdo a comprar imo-
vel nas mesmas dimensdes (e
semaestruturados empreendi-
mentos) dentro de Sdo Paulo.

Além disso, a valorizacdo ¢
perto desse porcentual ja nos
dois primeiros anos, segundo
declara Valle, com base nos
principais loteamentos de alto
padrdo da empresa.

Bairro inteligente. A Cipasa
lancou em S#o José dos Cam-
pos,emjunhodeste ano,olotea-
mento Verana, com lotes de
360 m?, seguindo o conceito de
bairro inteligente.
Maispertodacapital,aregifo
de Barueri e Santana do Parnai-
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Empresa tem
projetos para o
campo e o litoral

® Em Santana do Parnaiba, a Ci-
pasa lan¢a, em novembiro, o Alta-
vis Aldeia da Serra, projeto de
alto padrao com o apelo de proxi-
midade da natureza a 30 minutos
de Sao Paulo. S3o lotes a partir
de 420 m? com lazer completo e
campo de golfe. A empresa é
também agente financiador e par-
cela em até dez anos a compra
de lote em seu empreendimento.
Em novembro, a Alphaville
abrira as vendas do D. Pedro 11,
terceiro empreendimento da em-
presa em Campinas, e prevé lan-
car o Nova Esplanada, préximo a
Votorantim, ainda este ano. Para
2014, estao previstos nova etapa
de vendas de Sao José dos Cam-
pos e outro projeto em Sao Se-
bastido, litoral norte paulista.

baaindaatrailoteamentosdeal-
to padréo. Ali foi lancado hd 40
anos o primeiro Alphaville, com
ototal de 3 milhdes de m? urba-
nizados. O empreendimentovi-
rou marca dos loteamentos de
mais alto padrdo da empresa.
“Esse empreendimentovisio-
nario continua crescendo”, diz
Valle, usando o exemplo para
explicar que asregides que abri-
gam os loteamentos crescem
com a implementacdo de servi-
cos e comércio. “Isso gera
maior valorizacdo ao préprio
empreendimento.” Na mesma
regido, em Santana do Parnai-
ba,aempresalancou o Alphavil-
le Burle Marx, com 70% de area
verde, ja totalmente vendido.
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Armozennal e 2, o margem da BR-101

Armazenna ¢ a marca da qualidade em centros logisticos em Pernambuco, a regido

que mais cresce no Nordeste. SGo cinco centros logisticos com tecnologia de ponta

e rigorosos padrdes de qualidade em estrutura, servigos e segurangd. A poucos

minutos do centro do Recife, do Aeroporto e dos Portos do Recife e de Suape.

Solug@o em locag@o de galpoes logisticos e Built to Suit - construgdo sob demanda.
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www.armazenna.com.br

LOCAGAO 813878.6000
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