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Projetodo
tunel ja leva
a valorizacao
imobiliaria

Em Vicente de Carvalho, pre¢os sobem

SIMONE QUEIROS

DASUCURSAL

“Falo para alguns amigos: se
quiser comprar um imével em
Vicente de Carvalho, esta é a
hora. Depois que as obras do
tinel comegarem, os iméveis
vao virar ouro”. A frase é do
corretor de imodveis José Soa-
resde Oliveira Filho, proprieta-
rio de umaimobilidria perto da
Praca 14 Bis, coragao do distri-
to guarujaense. Mas nao € pre-
ciso ser especialista para estar
com essa sensacio, comum aos
moradores dodistrito e detodo
Guaruja.

Quanto mais se aproxima o
inicio das obras da tao espera-
da ligacio seca entre Santos e
Guaruja, que chegou a ser con-
siderada uma lenda, diminui o
ceticismo da populagao em tor-
no do assunto. E, com isso, co-
meca outro fenémeno: o da es-
peculacdoimobiliaria.

Segundo Oliveira, ha terre-
nos de 500 m? sendo anuncia-
dos por R$ 8 milhdes em Vicen-
te de Carvalho. Na Avenida

Thiago Ferreira, a mais comer-
cial do distrito, uma loja de
600 m? de area 1til acabou de
seralugada por R$ 25 mil men-
sais, além dos R$ 250 mil de
luvas (direito do uso daloja).
Segundo o consultor, os pre-
¢Os comegaram a aumentar
desde que o assunto pré-sal pas-
sou a fazer parte do vocabula-
rio regional. “Isso nao é de ago-
ra. Haseis anos, umasobrepos-
ta térrea no Jardim Progresso
custava R$ 120 mil. Agora, ndo
sai pormenos de R$ 230 mil”.
Ele afirma que a instalagio
de empresas como a Embra-
port também trouxe reflexos.
“O metro quadrado de uma ca-
sano Jardim Itapema, que ho-
jeéde R$700,00aR$ 750,00,
ha dois anos era pelo menos
R$200,00 maisbarato”.
Oliveiraaindando creditaes-
se aumento a futura obra do
tanel. “Acho que isso vai mu-
dar quando as obras comeca-
rem. Vai supervalorizar. Um
sobrado de quatro quartos no
Parque Estuario, que custa R$
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Em alguns pontos do distrito, como no centro comercial, o valor de locacdo dos imdveis ja subiu até 100%

Valorizacao

milhdes
dereais pode custar um
terreno de 500 m2no distrito

450 mil, vai passar de R$ 1
milhdo. Isso contando ainda
queoaeroportovaseraqui’.
Mas o consultor imobiliario
Paulo Roberto Nesta acredita
que 0s precos ja comegaram a
subir por causa daligacao seca.
“Uma edicula pequena, que ha
um ano podia ser alugada por
R$ 450,00, hoje ndo se encon-
trapor menos de R$ 700,00. E
umasalinha de 30 m? nas proxi-

midades da Avenida Thiago
Ferreira, que ha um ano se alu-
gavapor R$ 1 mil, agorasai por
R$ 2mil,emmédia”.

Roberto afirma que um de
seus clientes chegou a compa-
rar a Avenida Santos Dumont
com a Avenida Paulista, na Ca-
pital. “Ele queria comprar um
galpao para montar um negoé-
cio atacadista, mas o preco do
metro quadrado encontrado,
ha4 cinco meses, era de cerca de
R$ 4 mil. Ele disse que era
mais facil comprar 14 em Sao
Paulo do que em Vicente de
Carvalho”.

NOS CLASSIFICADOS

Embora o aumento nos pregos
de imdveis seja consenso entre
os especialistas, uma buscanos
anuncios dos tltimos dois anos
mostra que as ofertas variam
muito. Em setembro de 2011, o

aluguel deumalojana Avenida
Santos Dumont ja chegava a
custar R$ 4 mil (o pacote). En-
quanto isso, um salao na Luiz
Gama, no Pae Cara, podia ser
alugado por R$ 400,00.

Em setembro de 2012, um
salaosimilar namesmaruaain-
dacustava R$ 400,00, enquan-
to uma sala comercial na Av.
Santos Dumont podia ser en-
contradapor R$ 650,00.

No caderno de Iméveis de A
Tribuna ainda era possivel ob-
servar o andncio de uma loja
na Rua Guilherme Guinle, tam-
bém no Pae Cara, por R$ 3,5
mil (o pacote). Atualmente, ou-
tra loja, na mesma rua, esta
sendo anunciada por R$ 2,3
mil. E ha ainda um estabeleci-
mento na Thiago Ferreira -
uma das mais cobicadasviasde
Vicente de Carvalho - cujo pa-
cote mensal sai por R$ 1,2 mil.

Comeércio sonha com clientes de fora

NATHALIA DE ALCANTARA

BERO presidente da Camara de
Dirigentes Lojistas de Guaru-
ja, Olivan Belarmino, afirma
que a tendéncia do comércio
de Vicente de Carvalho é cres-
cer. “Como 0 nosso comércio
esta atuante, a tendéncia seria
as pessoas virem de fora para

fazer compras aqui com mais
facilidade. Os precos dos pro-
dutos vendidos aqui sdo uma
forte atracio. Acredito que to-
da a regido sera valorizada e
nao sb por aqui. Guaruja tam-
bém colhera frutos”.

Os comerciantes também es-
t40 na expectativa por uma no-

Preco mais baixo e ligacdo facilitada podem ser atrativos para vendas

Em Sao Vicente, fotos
que remetem a Africa

DASUCURSAL
Aexposicaodacampanha foto-
graficaAfrica em Nos é o desta-
que cultural de Sdo Vicente nes-
tasemana. Até domingo, o Ilha
Porchat Clube (Alameda Paulo
Gongalves, 61) sera palco da
mostra e de uma oficina de
bonecasafricanas.
Aaberturaocorreu na segun-
da-feiraatarde, com aassinatu-
ra de convénios da Coordena-
doria Municipal de Politicas de
Promocao da Igualdade Racial
de Sao Vicente com a Universi-
dade Unidez (que direcionaini-
ciativas as populacGes negra e
indigena) e com o Sebrae/Cea-
bra, pelo programa Brasil
Afroempreendedor.

A mostra estd aberta a
visitagdo das 14 as 21 horas.
Os frequentadores poderao
ver fotografias catalogadas
nas categorias Cotidiano, Fes-
tas Populares, Gastronomia,
Contrastes, Paisagem e Retra-
tos.

Ao todo, sdo 101 imagens
vencedoras de uma campa-
nhafotografica promovida pe-
laSecretariade Estado da Cul-
tura e que retratam a influén-
cia africana no cotidiano bra-
sileiro. A coordenagdo da
campanha recebeu mais de 7
mil fotografias. A Exposi¢ao
fotograficaAfrica em Néstem
curadoria do fotégrafo Wal-
ter Firmo.

va clientela. A proprietaria da
loja Japonesa Baby, que vende
enxovais arecém-nascidos, Lu-
ciana Kamachi, cré que vai au-
mentar o numero de pessoas
que compram naregiao.

“Por enquanto, s6 temos os
pedestres que chegam de San-
tos pela barca ou que atraves-

sam debalsaem Guaruja e vém
para Vicente de Carvalho. Da-
qui a pouco, muita gente que
nao conhecia o que é oferecido
aqui vai passar a ver o lugar
com outros olhos”, entende.
Por enquanto, antes de qual-
quer mudanga na quantidade
de funcionarios, ela e a familia

preferem aguardar paraver co-
mo ficarao as coisas. “Acaba-
mos de mudar e reformar, mas
éalgo queserapensado”.

Morador do Pae Cara ha 42
anos, o ensacador José Geral-
dodaSilva,de 63,naovéahora
deo“progresso” chegar.

“Entre as vantagens dessa
obra, esta a valorizacao dobair-
ro onde moro. Quem ndo vai
ter de sair de casa (por causade
desapropriacoes) s6 vai ganhar
comotanel”, calcula.

Vice acha

necessaria
adaptacao
parao VLT

BERO vice-prefeito de Guaru-
ja, Duino Verri Fernandes
(PSC), acredita que a ligacao
seca entre Guaruja e Santos
nasce defasada. “Precisare-
mos de pelo menos mais uma
célula para o integrarmos
com o VLT (Veiculo Leve so-
bre Trilhos)”, diz, referindo-
se as trés pistas que compo-
rdootdnel.

Duino afirma que ja che-
gou a comentar isso com o
presidente da Dersa, Lauren-
ce Lourenco, e com o prefeito
de Santos, Paulo Alexandre
Barbosa (PSDB). “Em Vitéria
(ES), por exemplo, que tem
caracteristicas similares as
nossas, hé cinco ligacoes com
o continente. Sei que, diante
do alto custo da obra, isso ndo
serd possivel agora. Mas é
bom pensar nisso para os pro-
ximos anos”.

Para o vice-prefeito, o tinel
nao vai trazer reflexos s6 ao
distrito, por onde passara,
mas principalmente a zona
leste da Cidade, onde fica a
Enseada, por exemplo. “Acre-
dito que laira se concentrar o
vetor de crescimento imobi-
liario. E pensando nisso que
projetamos o prolongamento
da Av. Dom Pedro I. Isso esta
sendo tratado também no
nosso Plano Diretor”.

O distrito, segundo o vice,
mantera suas caracteristicas
comercial e industrial, agre-
gando a essa vocagdo tam-
bém o retroporto, cuja area é
do outro lado da Rodovia C6-
nego Doménico Rangoni.

“L4, sdo mais de 4 milhoes
de metros quadrados, onde
serdo instalados centros
tecnoldgicos, industrias nao
poluentes, estacionamento
de caminhbes e areas para
contéineres, por exemplo. A
regido vai se desenvolver mui-
to. Com o tinel, Guaruja final-
mente se integrara, na prati-
ca, a Regido Metropolitana
da Baixada Santista”, pensa.
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SER O MAIOR E OFERECER AS
MELHORES OPCOES

DE PLANOS DE SAUDE
PARA VOCE.

Seja qual for a sua necessidade, seu
plano de saude ideal estd na Amil.
Conheca todas as nossas solugdes e

descubra as vantagens de ser cliente

do maior plano de saude do pais.

O MAIOR PLANO DE SAUDE DO PAIS.




