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Amplitude. A espacosa sala com extensa vista para centro ‘
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Espaco de grife
em meio ao agito do
centro da capital

Mercado de usados tem todos os tipos de op¢des, como um
apartamento situado em prédio construido por Artacho Jurado

Edilaine Felix

Para além dos edificios “neo-
cléssicos” e outras marcasregis-
tradaslocais, o mercado imobi-
lidrio de prontos da capital pau-
lista oferece, independente-
mentedaregifo, produtosde to-
dosostipos-docldssicoaomo-
derno, passando por projetos
“descolados”, a conjuntos com
grifes de arquitetos ou constru-
tores famosos.

E justamente este o caso de
umapartamento que estadaven-
da no j4 lenddrio Edificio Lou-
vre, projetado nos anos 1950
porJodoArtachoJuradoesitua-
do em pleno coragdo da cidade,
naAvenida S3o Luis. Proprieda-
de do cineasta Gustavo
McNair,de 29 anos,oimovel es-
td situadono 25° e dltimo andar
doprédioetem 164 metros qua-
drados de drea util.

“Eum cldssico,um prédio su-
per grande, com apartamentos
antigos € espagosos, com jane-
18es e uma vista incrivel para o
centro”, diz McNair, que mora
no local com a mulher, Ana Eli-
sa Arietti, ha cinco anos.

Antes de se decidir pelo Lou-
vre, McNair procurou aparta-
mentos em bairros como Pi-
nheiros, zona oeste, mas como
sempre foi um apaixonado pelo
centro —local que ja frequenta-
va com assiduidade -, decidiu
procurar iméveis no bairro.

O cineasta queria viver em
uma construgio comarquitetu-
ra mais classica, como muitos
dos edificios centrais, que por
serem mais antigos, sao maio-
res e tém pé direito alto.

“O meu apartamento ji tinha
uma reforma inteligente, com
paredes de cimento queimado,
mais aberto e sem muitas divi-
sdes. Isso ajudou a escolhé-lo,
pois além de ser em um prédio
classico o apartamento ja esta-
vareformado.”

Sala. No entanto, para deixar o
local com a sua cara, ele derru-
bouaparede deumdostrés dor-
mitdrios paraaumentarajiespa-
cosasala, queficou “gigante”, se-
gundo ele, e aberta para a cozi-

nhaeoparaoescritdrio. Comoo
apartamento ¢ de esquina, tem
janelas para ruas diferentes.
“Noésquerfamosesseestilode
apartamento, com janela gran-
de, pé direito alto, mais aberto.”
Paraocineasta, esse tipodeimé-

vel, dita o seu estilo de vida.
“Nos gostamos de ter essa inte-
ragdo, enquanto um trabalha, o
outrolé ou estana cozinha, gos-
tamos dessa convivéncia.”
McNairadmite que gostades-
sa contradic@o: o sossego do
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apartamento e o agito do cen-
tro, local em que consegue re-
solver todas as questdes do coti-
diano e ainda dispor de restau-
rantes, bares e lojas.

Bagunca. “Adoramos estar 14
embaixo no meio da ‘bagunca
boa’ do centro, mas quando su-
bimos, termina o agito e ainda
temos a vista inspiradora para
locais como a Praca Dom José
Gaspar, o Vale do Anhangabat
e icones da cidade, que estardo
sempreld, pois amaioria é tom-
bada.”

Ocineastadestacaquenopré-
diohd apartamentos com as ca-
racteristicas originais e outros
reformados e modernizados,
enquanto as dreas comuns es-
tdo preservadas.

“O prédio tem todos os esti-
los de moradores. Os mais ve-
lhos, que residem aqui hd 50
anos,eosmaisjovens, que apro-
veitam essa caracteristica para
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“Adoramos estar la embaixo
no meio da ‘bagunca boa’
do centro, mas quando
subimos, termina

o agito e ainda temos a
vista inspiradora”

Gustavo McNair

CINEASTA

“Para comercializar um im6-
vel descolado, o corretor preci-
sa entender o perfil da pessoa
e apresentar aquilo que se en-
quadra naquele estilo de vida”
José Eduardo Cazarin
SOCIO-FUNDADOR DA AXPE

modernizar um apartamento
dentro de um simbolo da cida-
de. E um prazer morar em um
imével desse”, conta.

Apesar de todo esse “apego”
peloapartamento, eles estdode
mudanca: conseguiramrealizar

Crédito sujeito a aprovagao.
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o sonho de morar em uma casa,
espacosaemum bairro tranqui-
lo na zona oeste. L4, eles estdo
fazendo uma “reforminha” pa-
ra que fique como gostam.
“Tem jardim e era o que mais
queriamos.” E acrescenta:
“Nés ndo estamos mudando
porque ndo queremos mais o
centro ou 0 N0sso apartamento
descolado. Mudamos por uma
nova fase de vida”, diz.

O carinho pelo apartamento
¢ grande. Ele diz que d4 até um
“certomedo” devender paraal-
guém que pode mexer em tudo.
Porisso, quer que o comprador
sejaalguém que entendae com-
partilhe o seu jeito de viver.

“Estamos mudando com mui-
ta dor no coragdo. Eu adoro a
regido central, o apartamento,
mas tive a oportunidade de mu-
dar para casa e sempre foi um
sonho nosso. A unica coisa que
superou 0 NOssO apartamento
no centro foia casa.”

Arquitetura,
memoria e vista
privilegiada

ZECA WITTNER/ESTADAO

Paisagem. Do alto é
possivel apreciar a cidade

Iméveis classificados como
“descolados” normalmente
atendem a um comprador mais
jovem, que pensa em solugdes
diferentes para deixar o imdével
parecido com seu estilo devida.

Apartamentos ou casas des-
coladas também podem estar
atreladas a localizacdo: pode
ser em umaregido classica - Vi-
laMadalena, Jardins, Centro ou
em um endereco mais inusita-
do, distante dos grandes cen-
tros, emvilas ou bairros estrita-
mente residenciais.

O conceito de morar em uma
casa ou apartamento diferente
pode também estar relaciona-
do a arquitetura do local, como
por exemplo, um prédio assina-
do porum arquiteto reconheci-
doporseus projeto;umlocal ou
espaco que estejam na memo-
riada cidade ouaté que tenham
um vista invejavel.

"Descolados sao poucos,
nicos ¢ fora do padrao’

Para corretor, entender o
perfil do cliente € muito
importante na hora de

+ comercializar uma casa
ou apartamento diferente

*

As comercializa¢des de imdveis
normalmente sdo feitas com ba-
se na metragem, localizagdo, va-
gas de garagem, dormitorios e
faixa de preco. No entanto, 0 s6-
cio-fundador da Axpe Imdveis
Especiais, José Eduardo Caza-

rin,contaque emsuaimobilidria
operfildo comprador équevale.

“Emgeral, temos solugdes ‘es-
pertas’, bacanas, bonitas e dife-
rentes que ndo precisam ser ca-
ras e que atendam aum publico
especifico, mais descolado, que
estdaberto paraaceitar umaso-
lucdo, por exemplo, um piso de
cimento queimado, uma pare-
de descascada com tijolo apa-
rente, uma tubulagdo aparente.
O interessado tem um olhar di-
ferente”, afirma.

Segundo ele, muitas vezes,

uma imobilidria ndo sabe para
quem vender um imovel dife-
rente, por exemplo, uma casa
queeraumatelié deumaartista
plastico, com pé direito alto,
sem paredes.

Cazarin destaca que os pre-
cos desses iméveis dependem
da localizacdo (assim como
qualquer outro imével) e tam-
bémdareformafeita. Noentan-
to,eleafirmaque o precomédio
de um imével descolado ¢ me-
nor doqueum lancamento. “Pa-
racomercializarumimovel des-
coladoocorretor precisaenten-
deroperfildapessoaeapresen-
tar aquilo que se enquadra na-
quele estilo de vida”, diz.

Segundo ele, a comercializa-
¢do de qualquer imdvel vai de-

pender da oferta e da procura.
Ele diz, por exemplo, que um
apartamento comboas plantae
localizagdo, mas com “outros
800 iguais”, existem varios no
mercado paulistano. “Os im6-
veis descolados sdo poucos e
unicos. Ele é diferente, fora do
padréo. E o que é unico é escas-
so e o que ¢ escasso vende rapi-
damente”, diz.

Naopinidode Cazarin, que es-
td comercializando o imével de
Gustavo McNair, para efetivar
a venda de um imoével descola-
do ou de grife, o corretor preci-
sater o “repertdrio” do cliente.
“Ele tem um outro olhar, uma
outra cabeca e um outro crité-
rio, e o vendedor precisa enten-
der esse perfil.”
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Diferente. No topo, as linhas tipicas de Artacho Jurado 7




