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“0 governo tem que ter

capacidade de modulacdo de
suas politicas para sustentar
a estratégia de crescimento”

.
Miguel Rossetto
MINISTRO DA SECRETARIA-GERAL
DA PRESIDENCIA DA REPUBLICA
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Clientes de construtoras tem
renda acima de R$ 10 mil

No mercado santista, alto padrao dos imoveis moldou perfil médio da clientela

MARCELO SANTOS
DAREDACAO

O preco do metro quadrado
mais salgado em Santos mol-
dou o perfil médio de quem
compra moradia na Cidade.
Pesquisa da Lopes Consultoria
de Imoéveis mostra que esse
consumidor tem renda acima
de R$ 10 mil mensais e 6tima
formacgéo escolar e quer opgoes
delazer, no minimo uma pisci-
na. Os que pagam aluguel sdo
minoria nesse grupo.

“A renda do comprador san-
tista é mais alta que a da média
nacional, a escolaridade tam-
bém é superior ado comprador
na média nacional”, afirma o
socio-diretor da Lopes, Paulo
Pinheiro, a0 comentar a pesqui-
sa feita no segundo semestre
de 2014 no mercado santista e
divulgadaagora.

Deacordo comoestudo,aren-
da familiar mensal média do
comprador santista de iméveis
novoséde R$12.500. Dos entre-
vistados, 60% ganham mais de
R$ 10 mil, enquanto 28% ficam
entre R$ 5 mile R$ 10 mil. Abai-
x0de R$ 5mil sao apenas12%.

Pinheiro diz que o padrao
dos imdveis santistas influen-
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Piscina de edificio da Ponta da Praia: lazer lidera motivo da compra

Quem adquire imovel em Santos

Perfil geral
Iidade média de 39 anos
143% estdo comprando o primeiro
imovel
179% tém ensino superior
159% tém filhos
145% sao solteiros
I Renda familiar mensal de R$12.500

160% ganham mais de R$ 10 mil por
més (renda familiar)

Motivacdo de compra*

. Areade lazer

+ Localizacdo

. Investimento

. Area atil maior

. Casamento

. Seguranca

. Deixaraluguel

. Projetodiferenciado

' Areaverde/paisagismo

' Segundoimdvel paralazer

Finalidade da compra

37%
33%
18%
16%
16%
15%
13%
12%
10%

9%

ano passado ficou atras apenas
de S3o Paulo e do Rio de Janei-
ro”, diz o diretor da Lopes. Ele
lembra que essa média alta se
deve a auséncia do imével po-
pular novo em Santos. Os terre-
nos sdo tdo caros que o Minha
Casa, Minha Vida, programa
federal subsidiado, nao deslan-
chounaCidade.

Arendaelevadaapontadana
pesquisa coincide com uma es-
trutura familiar de bom pa-
drdo. Amédiadeidadedo com-
prador é de 39 anos, faixa
etaria em que profissionais
bem capacitados ja conquista-
ram salarios mais elevados. No
campo da educagio, oito a ca-
da dez entrevistados tém pelo
menos curso superior.

A cada 100 compradores,
apenas 13 no momento pagam
aluguel. Mais da metade jatem
casapropriae faz upgrade (tro-
ca do atual por um melhor) ou
adquire para investir ou alu-
gar. Para o diretor da Lopes, o
upgrade é estimulado por um
fenomeno que nao é exclusivo
de Santos - ha cada vez um
nimero menor de pessoas vi-
vendo sob o mesmo teto.

De acordo com a pesquisa,

Familias modernas

0 casamento motivou a compra para 16% dos entrevistados pela Lopes.
Alias, aformacao ou o desmanche de familias sio acompanhados de
perto pela construcdo civil. Muitos concluem que iméveis
recém-construidos em Santos ficardo vazios porque ha crescimento
populacional quase nulo, porque muitos santistas se mudam paraPraia
Grande atras de precos mais em conta ou que o pré-sal ndo vai atrair
tanta gente assim. Jaas construtoras vasculham os niimeros do IBGE.
Elas levantam quantos casamentos ocorrem por ano e quantos se
separam. Haainda os jovens que saem de casa se conseguem um bom
emprego e os idosos que vivem cada vez mais, mas querem um teto
compacto que ndo dé muito trabalho. Todas essas mudancas nas
familias se transformam em mais faturamento paraa construcao civil.

Cliente exigente pede
piscina e academia

I Imoével bem localizado, es-
pacoso e descolado é o sonho
de qualquer comprador. Po-
rém, os itens de lazer se torna-
ram essenciais para fisgar o
cliente, segundo a pesquisa da
Lopes Consultoriade Iméveis.

De acordo com o levanta-
mento, a area de lazer, com
37% das respostas, é o princi-
pal item que motiva a compra
deum apartamento ou casa.

O sdcio-diretor da Lopes,
Paulo Pinheiro, diz que do pon-
to de vista do cliente a area de
lazer precisa contar com pelo
menos piscina (coberta ou
ndo), academia, saldo de festa
echurrasqueira.

Os condominios-clubes (pro-
jeto comvarios edificios e deze-
nas de itens de lazer), como o

zer uma boa manutencao de
tantositens delazer. Ou ainda
se 0 impacto no rateio mensal
ficara dentro do prometidona
horadavenda.

Na motivacio da compra, a
localizacio, com 33%, ficouem
segundo lugar. Pinheiro diz
que Santos tem uma particula-
ridade, queéahomogeneidade
dosbairrosentreos canaisle’.
Desconsiderando-se os pa-
drdes elevados da Vila Rica e
PontadaPraia, hAumainfraes-
trutura de boa qualidade e em
nivel parecido em toda aorlae
nos bairrosintermediarios (en-
trealinhadotremeo Centro).

Aos poucos, as construtoras
estdo convencendo os compra-
doresaaceitarem apartamen-
tos pequenos. A area util

cia a pesquisa. Em Santos nao Imvel em que mora hoje 1 :\/Iora(ti_ia N 5’53:/4’ 68% dos compradores que- Aquaplay no Marapé, em San- maior é motivo de compra pa-
ha praticamente apartamen- [F6l%moramemapartamentoe39% . Lr;\;is; imento 7 remimovel paramorare25%  tos, sio exemplos da resposta ra apenas 16% que adquiri-

tos abaixo de R$ 300 mil e os
proprios entrevistados conside-

emcasa
I Reside no mesmoimovel ha 6 anos

Planos futuros*

o . . 3Pagaroudecoraroimc’)velque
175% moram emimovel com dois ou trés

investem de olho na valoriza-
¢ao0 ou locagdo. Os restantes

do mercado aos pedidos por
mais espago delazer. Esses em-

ramimoveis.
Coincidentemente, 0s no-

ram que o atual, onde residem | ://?;jc;rmprar g‘gﬁjj 7% pretendem utilizad-lo co- preendimentos gigantescos se vos apartamentos em geral
até a compra, vale R$ 407 mil 4000 1a s vagas na garagem ' Comprar maisum imével além mo lazer de tempc‘zrada ou,de tornaram febre ha cinco anos,  tém entre 65 e 70 metros qua-
em média. Pesquisas apontam ;06 m:de area itil . destenovo 29%  final de semana. “Santos é 0 mas Pinheirolembra queaen- drados,inclusive os de médio-
que umimoével novo em Santos  yavaliaoimével em R$ 207 mil : Eg;?gar f;://;’ destino de quem vai se apo- tregadosimoveisérecente. alto padrao. Quem tem muita

custaR$ 450 mil.

“Em 2013, Santos ocupou o
primeiro lugar do Pais no pre-
¢o médio do imével novo e no

148% sdo donos doimovel
125% vivem com pais ou familiares
113% pagamaluguel

. *Respostas multiplas
. Fonte: consultoria Lopes, que entrevistou
. compradores de imoéveis novos em Santos

sentar. E uma cidade com
qualidade de vida e atrai um
publico de bom padrao”, afir-
ma Pinheiro.

Falta ainda avaliar - e isso
levard alguns anos - como sera
0 convivio nessas areas € se 0s
condominios vao conseguir fa-

mobilia e eletronicos de todo
tipo, como TVs gigantes, tera
quese adaptar se quiser mora-
dianovaemfolha.

Parabéns LCS pelo 2° ano consecutivo contribuindo para um carnaval mais seguro.
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EQUIPE ESPECIALIZADA EM COMBATﬂR'INCENDlo ﬁ

Jo
ZER ™ e b BOMBEINOS

Assessoria para Obtencao do AVCB

AUTO DE VISTORIA DO
CORPO DE BOMBEIROS

HA QUASE 10 ANOS PREVENINDO ACIDENTES E VALORIZANDO A VIDA.

& MEIO AMBIENTE & LAUDO ELETRICO & SEGURANCA CONTRA INCENDIO & PROJETOS E INSTALACOES & EXTINTORES & PARA-RAIO
£ PLACAS DE SINALIZACAO # FORMAGAO DE BRIGADAS DE INCENDIO
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LCS

www.lcsequipincendio.com.br
3221.3300 : : 3014.9388 : : 7810.4816 ID 96*22044
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NOVIDADE: Agora a LCS comercializa equipamentos contra incéndio como, mangueiras, esguichos, entre outros.

3 extecil

COMERCIO E SERVICOS
DE SEGURANCA LTDA. I
\, TRANSPORTES LTDA SANTOS
\ K Conselhelro Nébias, 106 A OTORETA GOl R

R. Amador Bueno, 382 - Santos

Tel: (13) 3221-3300 / Nextel: 44*11632
Tel: (13) 7815-7692 | Nextel: 122*24460

R. Conselheiro Saraiva, n® 20

Il.transportes.itda@hotmail.com

www.extecilsantos.com.br

Tel.: (13) 3878-9000




